	銷售圖表簡報說服力


壹、課程效益
1、 瞭解專業簡報的四大架構目的及目標。
2、 瞭解專業簡報實做及實演能力。
3、 瞭解簡報效益及異議排除，促成技巧。
貳、課程特色
1、 運用美式互動教學法，生動，互動，活動，激勵高學習氣氛。
2、 運用企業實戰演練，提升實戰學習成效。
3、 企業實戰講師引導，示範，演練，回饋，指導，學以致用。
4、 課前提供簡報四大架構自評調查表，確認學習重點。
參、課程大綱
	課程大綱
	訓練重點
	時數
	教學方法

	確認目的
	1. 簡報目的！
2. 簡報目標！
3. 需求分析！
4. 問題分析
5. 實做練習
	1.5
	分組競賽激勵訓練法
美式互動研討法
分析法
講師回饋指導

	說明計劃
	1. 研擬方案
2. 分析方案實做
3. 執行計劃表
4. 可能備案
5. 實做練習

	1.5
	示範適合表單
全員演練
講師示範回饋指導

	引證分析
	1. 成效證明！
2. 執行案例！
3. 前後差異！
4. 實做練習！

	1.5
	美式互動研討法
分組研討法
實做簡報法
講師指導回饋

	總結效益
	1. 總結效益！
2. 問題解答！
3. 行動促成！
4. 實況演練
5. 總結與回饋

	1.5

	簡報實戰演練
講師回饋及示範


